Utveckla din ide

Need - Behov

Beskriv kundens och marknadens behov.
Vad ar problemet och for vilka? Vad bryr sig
kunden om, och vad har den for
varderingar? Pa vilket satt ar behovet
bekraftat?

Vilka ar planetens och samhallets behov i
relation till din produkt/tjanst?

Benefits — Fordelar

Beskriv den kvantifierade nyttan i relation till
kundens kostnad. Varde = Nytta/kostnad.

Hur kan du skapa ett varde for kunder, planet
och samhalle?

NABC-modellen

Approach - Tillvigagangssatt

Forklara ditt unika tillvagagangssatt for att
tillfredsstalla behovet du har identifierat.

Vilket satt att tillfredstalla behovet ar det
mest hallbara?

Competition — Konkurrens

Vilka ar konkurrenterna eller andra alternativ
som kan tillfredsstalla behovet? P4 vilket satt
kan hallbarhet skapa ytterligare konkurrens-
fordelar?
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